Die Manufaktur SCHRAMM aus Winnweiler entwickelt, produziert und vermarktet seit 100 Jahren hochwertige

Matratzensysteme und Betten. Feinste Komponenten und jahrzehntelange Erfahrung machen jedes SCHRAMM
Produkt zu einem meisterhaften Unikat der Schlafkultur — Handmade in Germany. Die Zusammenarbeit mit
namhaften Designern und zahlreiche Auszeichnungen unterstreichen unsere fihrende Stellung am Markt.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir baldmoéglichst eine/n

lhre Aufgaben

Kontinuierliche Betreuung und Weiterentwicklung der Bestandskunden zur Starkung der Kundenbindung

Ausbau des Vertriebsgebiets durch Akquisition und Beratung von Neukunden

Présentation und Verkauf unserer Produkte an ausgewahite Partner und Sicherstellung des Markenauftritts am POS
Enge Zusammenarbeit mit dem Customer Service Team und der Marketingabteilung

Fachliche Leitung der Angebotserstellung fur Projekte und operative Umsetzung in Vertriebsgebiet

RegelmaBige Auswertung von Vertriebsdaten und Erarbeitung von Strategien fur die verschiedenen Absatzméarkte

und Kundensegmente

Vertriebliche Weiterentwicklung der Region, Planung und Kontrolle des Umsatzes pro Quartal

Personliche Betreuung gréBerer Kunden vor Ort, Organisation von Schulungen und Veranstaltungen beim Handler

Repréasentation des Unternehmens auf Messen und Events in den Zielmérkten

lhr Profil

Abgeschlossenes Studium oder eine vergleichbare Ausbildung im Bereich Sales, Business Development oder einer
verwandten Disziplin

Nachgewiesene Erfahrung in einer vergleichbaren Vertriebsfunktion, vorzugsweise in der Luxusbranche

oder im Mébel-/Einrichtungssegment

Starkes Netzwerk im Bereich Bayern bzw. Suddeutschland

Ausgepragtes unternehmerisches und kundenorientiertes Denken

Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Bereitschaft zu Reisen in Bayern bzw. Suddeutschland

Unsere Leistungen

Eine herausfordernde und vielseitige Position in einem renommierten Unternehmen der Luxusbranche
Die Moglichkeit, eine etablierte Marke zu repréasentieren und maBgeblich zum weiteren Erfolg beizutragen
Ein engagiertes und motiviertes Team, das gemeinsam an Zielen arbeitet

Attraktives Gehaltspaket und Benefits

Wenn Sie sich fur die spannende Position als Sales Manager Bayern in einer deutschen Bettenmanufaktur im
Luxussegment interessieren, senden Sie bitte lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen einschlielich Lebenslauf,
Zeugnissen und lhrer Gehaltsvorstellung per E-Mail an:

SCHRAMM GmbH
z. Hd. Herrn Robert Mai, Personalabteilung
karriere@schrammbeds.com




